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MITTELS KÜNSTLICHER

INTELLIGENZ DER

THE FUTURE 
OF SALES

ww.quomatic.ai
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Bedeutung von
Künstlicher Intelligenz

KI ist der entscheidende 
Wettbewerbsvorteil unseres 
Jahrhunderts !
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Auszug Kunden

DACH Marktführer nutzen die Künstliche
Intelligenz von salesmatic.ai.

> 50 realisierte AI Use Cases
> 25 Jahre Erfahrung in Künstlicher 
   Intelligenz
> 100 peer reviewed Publications
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FÜR JEDEN MITARBEITER SEINEN
PERSÖNLICHEN ASSISTENTEN

salesmatic.ai ist
Ihr Persönlicher Intelligenter
Assistent, 
der jeden Mitarbeiter 
Erfolgreicher
macht.

Einfach und intiutiv wie
ein NAVI, nur um vieles
intelligenter.



5

IHR PERSÖNLICHER VERTRIEBSASSISTENT 

zeigt Ihnen für jedes Angebot:

o die genaue Auftragswahrscheinlichkeit, mit

welchem Ihr Angebot zu einem Auftrag wird

o welche Faktoren Sie zum Abschluss führen

o berechnet für jedes Angebot die optimale

Bepreisung

Schneller und effizienter
zu erfolgreichen 
Abschlüssen

VERTRIEB                                                   >>>
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Ihre Nutzen durch 
Angebotsoptimierung  

Steigern Sie 
Ihre

Abschlussquoten

Erhöhen Sie 
Ihre

Deckungsbeiträge

Schaffen Sie mehr
Zeit für Ihre 

Kunden

+ 10 %
bessere Abschlussquoten

+ 5 %
höhere Deckungsbeiträge

3 x 
mehr Zeitgewinn

- 100 %
weniger Bauchgefühl bei

Entscheidungen
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Schneller und automatisierter zu
genaueren Prognosen und
besserer Planung

IHR PERSÖNLICHER PLANUNGSASSISTENT 

ist wie ein intelligentes Excel:

o erstellt schneller und automatisiert

genauere Prognosen

o nutzt das Wissen aus der Vergangenheit, aller

Beteiligten sowie des Marktes

o simuliert alle möglichen zukünftigen Szenarien

o plant Ihre Ressourcen und Bestände dynamisch

CONTROLLING & VERTRIEB              >>>
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Steigern Sie Ihre Umsätze mit 
einem besseren 
Einkaufserlebnis

IHR GUIDED SELLING ASSISTENT für Ihre Hompage, 

Shop oder als App für Ihren Vertrieb:

o begleitet Ihre Kunden beim Einkaufsprozess

o liefert Ihren Kunden personalisierte und

maßgeschneiderte Angebote und Vorschläge

o bietet Ihren Kunden höherwertige sowie

ergänzende Produkte an

MARKETING & VERTRIEB                     >>>
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salesmatic.ai 
Kontakt

Ihr Ansprechpartner:

Dr. Franz Juen
E-Mail:    franz@quomatic.ai
Telefon:  0676 844 938 100
Web:        www.salesmatic.ai
linkedin:  https://www.linkedin.com/in/franz-juen-1a911625/

mailto:franz@quomatic.ai
http://www.salesmatic.ai/
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Welser Straße 26/Top 2

A-4060 Leonding

T +43 (0)676 844 938 100

office@quomatic.ai
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